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                                                                        Утверждена приказом 
                                                                        от «19» июня 2020 г. №31/84-ТКП
Закупочная документация

по комплексным закупкам товарно-материальных ценностей среди товаропроизводителей способом тендера путем проведения конкурентных переговоров (№10) (далее – Закупочная документация)
Закупочная документация разработана в соответствии с Порядком осуществления закупок АО «ФНБ «Самрук-Қазына» и организациями пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления и Стандартом управления закупочной деятельностью АО «ФНБ «Самрук-Қазына» и организациями, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления, (далее – Стандарт закупок).
В Закупочной документации используются следующие основные понятия:

Конкурентные переговоры – закупка способом тендера путем проведения конкурентных переговоров;
Переговорная группа – временный или постоянно действующий коллегиальный орган, создаваемый Заказчиком/организатором закупок для выполнения процедуры проведения закупок способом тендера путем проведения конкурентных переговоров;
Комплексное ценовое предложение – условие при котором, потенциальные поставщики должны представить заявку/ценовое предложение на все лоты, объединенные в совокупность лотов (комплексная закупка), с указанием цены по каждому лоту, без учета НДС. При этом оценка заявок/ценовых предложений по лотам, объединенным в комплексную закупку, осуществляется на основе общей суммы ценового предложения по всем лотам, включенным в комплексную закупку, без учета НДС.

Заявка на участие в закупе/конкурентных переговорах (Заявка) - пакет документов, предоставляемый потенциальным поставщиком-участником переговоров, включающий документы, подтверждающие его соответствие критериям отбора потенциальных поставщиков, указанных в Закупочной документации и ценового предложения;

Фонд - АО «Самрук-Қазына»;
Холдинг - совокупность АО «Самрук-Казына» и юридических лиц, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат Фонду на праве собственности или доверительного управления.

Заказчики закупок: АО «Алматинские электрические станции», АО «Алатау Жарык Компаниясы», ТОО «ГРЭС-1»;
Организатор закупок (наименование и местонахождение) - 
АО «Самрук-Энерго», г. Нур-Султан, проспект Кабанбай батыра 15 А, Блок Б.
Сумма, выделенная для закупок, в тенге, без учета НДС: 646 355 (шестьсот сорок шесть тысяч триста пятьдесят пять) тенге, 46 (сорок шесть) тиын.
Перечень закупаемых товаров указан в Приложение 1 к Закупочной документации.

Окончательный срок предоставления заявок: «24» июня 2020 года до 10:00 часов по местному времени г.Нур-Султан. 
1. Содержание Заявки на участие в конкурентных переговорах
1.1.  Заявка потенциального поставщика представляется в электронном виде (электронные копии, скан версии) на электронную почту секретаря переговорной группы: g.begimov@samruk-energy.kz до окончательного срока предоставления заявок.

1.1.1.  Электронная почта с которой была отправлена Заявка должна совпадать с электронной почтой указанной в Заявке.
1.1.2. Тема письма заполняется следующим образом: Заявка_Наименование закупки_Наименование потенциального поставщика.

1.2. Заявка должна содержать:

1.2.1. Наименование, реквизиты, контактный телефон и электронный адрес потенциального поставщика – участника переговоров;
1.2.2. Комплексное ценовое предложение, которое должно содержать следующие сведения:
1) наименование, фактический адрес потенциального поставщика;

2) наименование, характеристики и количество поставляемых товаров, наименование и объем выполняемых работ, оказываемых услуг;

3) место и сроки поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг;

4) цену за единицу и общую цену товаров, работ, услуг, без учета НДС, с включенными в нее расходами, связанными с поставкой товара, выполнения работ, оказания услуг.

1.2.3. Техническую спецификацию, в случае предложения потенциальным поставщиком – участником переговоров альтернативных технических характеристик, а также лучших характеристик, закупаемых ТРУ либо согласие потенциального поставщика – участника переговоров с технической спецификацией Заказчика; 

1.2.4. Согласие потенциального поставщика – участника переговоров с условиями и процедурой проведения переговоров;

1.2.5. Копия доверенности на право подписания заявки уполномоченным лицом потенциального поставщика (предоставляется при проведении очных переговоров в случае, если заявка подписывается не первым руководителем);
1.2.6. Документ, содержащий сведения о государственной регистрации потенциального поставщика, выданный в соответствии с законодательством Республики Казахстан.
1.3. Заявка составляется на языке в соответствии с законодательством Республики Казахстан. При этом Заявка может содержать документы, составленные на другом языке при условии, что к ним будет прилагаться точный перевод на язык Закупочной документации, и в этом случае преимущество будет иметь перевод.

1.4. Заявка должна соответствовать требованию к языку составления и представления Заявок, изложенному в Закупочной документации, а также срок действия Заявки должен соответствовать или быть не менее срока, установленного Закупочной документацией.
2. Рассмотрение Заявок и допуск потенциальных поставщиков к конкурентным переговорам 

2.1. Переговорная группа рассматривает Заявки после окончательного срока предоставления Заявок. 


2.2. Заявка, представленная после истечения окончательного срока предоставления Заявок, подлежит ее возврату без осуществления процедуры рассмотрения.


2.3. В случае отсутствия представленных потенциальными поставщиками Заявок по истечении окончательного срока представления Заявок, формируется протокол об итогах.

2.4. Заявки рассматриваются переговорной группой в срок не более 2 (двух) рабочих дней, со дня, следующего за днем окончательного срока предоставления Заявок.

2.5. Заявка потенциального поставщика подлежит отклонению, в следующих случаях:

1) признания Заявки на участие в переговорах несоответствующей требованиям к содержанию заявки, за исключением случаев несоответствия технической спецификации, когда потенциальный поставщик предлагает лучшие условия поставки товара, выполнения работ, оказания услуг, а также лучшие характеристики закупаемых товаров, работ, услуг;


2) если потенциальный поставщик является аффилированным лицом другого потенциального поставщика, подавшего заявку на участие в переговорах;


3) ценовое предложение потенциального поставщика превышает сумму, выделенную для закупки любого лота, объединенного в комплекс;


4) в случаях, предусмотренных пунктом 1 статьи 31 Стандарта;
2.6. В случае выявления несоответствий в заявках потенциальных поставщиков, требованиям закупочной документации, в течение 5 (пяти) рабочих дней формируется протокол предварительного рассмотрения, с указанием исчерпывающего перечня выявленных несоответствий.
Потенциальные поставщики, в заявках которых были выявлены несоответствия, вправе в течение 2 (двух) рабочих дней с даты подписания протокола предварительного рассмотрения представить дополнения и/или изменения в заявку на участие в переговорах с целью устранения выявленных несоответствий.

2.7. Организатор закупок в срок не позднее 1 (одного) рабочего дня со дня подписания протокол предварительного рассмотрения заявок обязан направить протокол всем участникам - потенциальным поставщикам, представившим Заявки.
2.8. Переговорная группа повторно рассматривает заявки потенциальных поставщиков с учетом дополнений и/или изменений в срок не более 2 (двух) рабочих дней с даты истечения срока для приема дополнений и/или изменений в заявку.
2.9. По результатам процедуры, указанной в пункте 2.8. Закупочной документации формируется протокол допуска. При этом протокол допуска не позднее 1 (одного) рабочего дня со дня его подписания должен быть направлен всем участникам получившим допуск на процедуру переговоров.
3.0. Конкурентные переговоры не проводятся в следующих случаях: 

1) отсутствия Заявок;

2) после отклонения не осталось Заявок.

3.1. Переговорная группа проводит конкурентные переговоры посредством телефонной связи с потенциальными поставщиками, получившими допуск на участие в конкурентных переговорах в срок не позднее 1 (одного) рабочего дня с момента подписания протокола допуска.

3.2. Победитель конкурентных переговоров определяется по наименьшей цене с учетом дополнительного ценового предложения (в случае наличия).
3.3. По итогам проведения конкурентных переговоров формируется протокол итогов конкурентных переговоров и направляется участникам данных конкурентных переговоров в течение 1 (одного) рабочего дня со дня подписания протокола итогов и размещается в Системе.
Приложения к Закупочной документации:
Приложение 1 – Перечень закупаемых товаров;
Приложение 2 – Техническая спецификация закупаемых товаров;
Приложение 3 – Проект договора закупаемых товаров.
